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Кіріспе

Қазіргі уақыттағы Қазақстандағы  кәсіпкерлікті дамытудың негізгі проблемасы -  қаржылық ресурстарға шектеулі қол жеткізерліктің болуы. Шағын және орта бизнесті қаржыландыру тәжірибесіне сәйкес қаржылық институттар құрал- жабдықтарды белгілі бір төлеммен, белгілі бір уақытқа пайдалануға мүмкіндік береді. Ол – лизинг болып табылады. Қазақстанның индустриялды- инновациялық даму стратегиясында негізгі қорларды жаңарту және еліміде өндірістік секторды дамытуды басты тапсырма ретінде қарастырудамыз.Бұл мәселелерді шешудің басты механизмі – лизинг. 

Қазақстандағы құрал- жабдықтардың 80%- ға жуығы тозған және жақын арада жаңартуды талап ететін болғандықтан, лизинг операциясы біз үшін өте оптималды шешім болып отыр. Моральдық және физикалық тозған құрал –жабдықтармен сапалы, бәсекеге қабілетті өнім өндіру мүмкін емес. Біздің еліміз бірнеше жылдан кейін БТО – ға өтетін болғандықтан, біз жаңа құрал – жабдықтар, сапалы, бәсекеге қабілетті өнім деген мәселелерді кеңінен қарастыруымыз керек. Лизинг өтпелі экономикалы елдерде де, дамыған елдерде де кәсіпорындарды қаржыландырудың орта мерзімді және қысқа мерзімді көзі болып табылады.Ол лизинг алушының активтерін үлкейтудің тиімді әдісі, соның ішінде, жұмысбастылықпен қамтамассыз етуде, инновацияны енгізуде және осы елдерде бәсекелестікті дамытуда басты рөл атқаратын орта, шағын және қайта құрылған кәсіпорындар.

Елімізде лизингтік қызметпен  айналысушыларға мемлекет көптеп қолдау жасауда. Лизингке әр түрлі салықтақ жеңілдіктер жасалған. Лизинг беруші негізгі құралдарды қаржылық лизингке беру мақсатында импорттталса және оны лизинг алушыға жалғаберген жағдайда қосымша құн салығынан босатылады. Осылайша, лизинг алушы құрал –жабдықтарды арзан бағамен импорттауға мүмкіндік алады.Тікелей өзі импорт жасайтын болса, онда қосымша құн салығы қосылады. Импорт кезінде қосымша құн салығы салынбайтын негізгі құрал тізімі тікелей Қазақстан Республикасы Үкіметімен бекітілген. Қаржылық лизинг бойынша сыйақылар да қосымша құн салығынан босатылады.

Сонымен қатар, лизинг инвестициялық қызмет болғандықтан, лизинг алушы негізгі құралдарды эксплуатациялау  кезінде корпоративті табыс салығына байланысты инвестициялық салықтық преференцияларға ие болады.

Лизинг негізінде кәсіпкерлік субъектілерін мемлекеттік қолдауды ЖАО «Казагрофинанс» және АҚ «Шағын кәсіпкерлікті дамыту қоры» жүзеге асырады.

ЖАО «Казагрофинанс» келесідей шарттарда агроөнеркәсіптік кешендегі лизингтің мемлекеттік бағдарламасын жүзеге асырады: лизинг мерзімі 9 жылға дейін, жылдық сыйақы мөлшері 8%-ға дейін, аванстық төлем 20-50%- ды құрайды.Лизингке ауыл шаруашылық техникасы ұсынылады.

АҚ «Шағын кәсіпкерлікті дамыту қорында» лизинг мерзімі 5 жылға дейін, жылдық сыйақы мөлшері 10%-ға дейін, аванстық төлем объект құнынан 30 %-ды құрайды. Мұнда клиент құрал- жабдықты өзі таңдай алады немесе мүлік таңдау кезінде Қор қызметін тегін пайдалана алады.

Лизингтік келісімдерді жүзеге асыруға мүмкіндік беретін келесідей банктербар: «Альфа- Лизинг», «Альянс – Лизинг», «АТФ Лизинг», «БТА лизинг», «Нур – инвест», «Темірлизинг», «Халық лизинг», «Центрлизинг».

Қазіргі уақытта лизингтің үлесі жалпы инвестиция көлемінде ҚР негізгі капиталының  шамамен 1%-ын құрайды немесе 65 млн. АҚШ доллары. 

Дамыған елдерде лизинг үлесінің жалпы инвестиция көлемінде негізгі капиталдың 20-30 %-ын құраса, дамушы елдерде – 5-10 %.Егер лизингтің үлесі жалпы инвестиция көлемінен 4 %-ға дейін өссе, онда  жақындағы 3-4 жылда лизингтік нарық көлемі 530 млн. АҚШ долларын құрайды. Берілген фактор Қазақстанда лизингтік дамудың үлкен перспективаларына алып келеді.

Жалпы айтқанда лизингтік саланың дамуы бірнеше бағыттағы экономикалық дамуға жағымды әсер етеді:

· Лизинг шағын және орта бизнес субьектісінің дамуына әсер етеді, яғни өз негізгі құралдарын жаңартуға қосымша қаржысы болмаған жағдайда.

· Лизинг капитал салымдарының көлемін көбейтеді, себебі ол ұзақ мерзімді қаржыландырудың бір түрі болып табылады. 

· Лизинг қосымша қаржылық ресурстарды тарту көзі болғандықтан, негізгі құралдарды жаңарту үрдісін жеделдетеді.

· Лизинг қаржылық қызмет нарығында қосымша бәсекелестікті тудырады. Лизингтің пайда болуымен қаржыландыру бағасы төмендейді және қаржылық қызмет көрсету нарығы кеңейеді.

· Лизинг өнімдерді өткізудің бір жолы болып табылады. Лизинг пайда болғаннан кейін жергілікті өндіруші компаниялар үшін өнімдерін өткізудің жаңа жолы ашылды.

Қазақстанның нарықтық экономикаға өтуі өндірістік кәсіпорындар алдына бірқатар мәселелер қойды. Олар: жоғары бәсекелестік жағдайға үйрену, төлемдердің уақытылы жүрмеуі, тауарға бағаның жоғарылацынан өткізу нарығының қысқаруы, қаржы ресурстарының шектеулілігі, шикізат материалдарымен жабдықтаушыларды іздеудегі қиындықтар.

Осының ішінде ең басты проблемалардың бірі, негізгі құралдардың физикалық және моралдық тозуы. Қазақстанның басты салаларының құрал жабдықтары тозғандықтан біз шет елден жаңа техниканы алуға мәжбүрліміз. Ал ол үшін бізге қаржы көздерін тапқан жөн.

Осы айтылған мәселелерді ңтиімді шешу жолы – лизинг. 

1. Кәсіпкерлік қызметтегі лизингтік операциялардың теориялық негіздері.

1.1 Лизингтік операциялар түсінігі, мәні және маңызы.

«Лизинг» термині ағылшынның «to lease» деген сөзінен шыққан. Мағынасы «жалға алу». Лизингтің көптеген анықтамалары бар, бірақ олар нақты лизинг терминіне сипаттама бере алмайды.Лизинг қаржы – коммерциялық, құқықтық, техникалық аспектілерге ие. Бірақ көптеген әр түрлі саладағы мамандар лизингті инвестициялық, бантік немесе жалдық, ал кейде іскерлік  операцияға жатқызады.

Лизингтік операция біздің елде инвестициялық қызметтің бір түрі болып саналады.

Әлемнің көптеген елдерінде лизингтік операция инвестициялық бағытталғандығымен түсіндіріледі. Көп жағдайда лизингтік операцияны жалға беру ретінде түсінеді. Лизинг қаржылық ерекшелігімен арендадан ерекшеленеді. Лизинг алушы – бұл ұзақ мерзімге пайдалануға тек құрал жабдықты ғана емес, сонымен қатар меншік құқығына байланысты міндеттер жүктеледі: мүлікке төлем, мүліктің кездейсоқ бүлінуіне байланысты өтемдер, оларды сақтандыру мен техникалық қызмет көрсетуге төлемдер. Лизинг затына меншік құқығы лизинг берушіде қалады.Лизинг алушы жалға алушы ретінде оны пайдаланғаны үшін емес, оның толық құнын өтеу үшін төлем төлейді. Лизингке алынған заттың бүлінуі немесе жойылуы лизинг алушы міндеттерінен босатпайды, сонымен бірге жалға алғанда екі жақты келісімшарт жасалады, ал лизингтік операция кезінде екі немесе одан да көп жақты келісім шарт жасалады.( № 1-2 сызба)

Жалға беруші                      Жал келісімі                           Жалға алушы

1- сурет. Жалға алу келісім – шартының сызбасы

Жабдықтаушы сатып алу келісімі        Лизинг беруші         Жал келісімі  

                   Лизинг алушы

2- сурет. Лизинг келісімінің сызбасы

Австралиялық бизнесмен Вольфганг Хойлер өзінің «Еуропадағы бизнесті қалай жасау керек» деген кітабында мынандай сұрақты көтерген: «Лизинг – арендалық келісім шарты ма, әлде несие келісімі ме?» - сондағы жауап: «Жалпы лизинг ерекше келісім, жоғарыда аталғанның екеуін де қамтиды.»

Экономикалық қарым –қатынаста лизингті көп жағдайда қаржылық операция түрінде қарастырып, қор салымының бір түрі деп түсінеді. Кез келген лизинг келісімінің негізгі өзегі – қаржылық, несиелік операциялар болып табылады.

Е. Кабатов, Е. Чермаков, В. Перов сияқты «Лизинг» түсінігін кеңінен талқылаушылардың көзқарасы бойынша, лизинг – бұл күрделі, кешенді келісімді қатынас, өйткені онда екі немесе одан да көп келісімдер қамтылады.

Е. Чермаковтың тұжырымы бойынша: мүлікті жалға беру – лизинг мәнінің өзегі болып табылады. Ал қосымша қызметті мүлік сату – сатып алу қатынастарын атқарады. Экономикалық мәні бойынша лизинг – қаржылық операцияның жаңа түрі ретінде қарастырылады. Егер лизингті белгілі бір уақытқа қайтару негізінде жалға алатын болсақ, онда біз оны негізгі құралдарға жасалған тауарлық кредит ретінде қарастыруымыз керек. 

Өз қаржылық ресурстарын пайдалану мен банктік несиенің баламасы ретінде, лизинг – капиталға салымды қаржыландырудың өзіндік ерекше формасы болып табылады. Бұл үрдіс өнеркәсіптік кәсіпорынға бірден көп қаржы жұмысамай ақ қажетті мүлікті сатып алуға және негізгі құралдарды үздіксіз жаңартып отыруға мүмкіндік береді.


[image: image1]
1.2 Лизингтің түрлері мен жіктемелік белгілері

Лизинг түрлерінің жіктелуі қазіргі уақытта өте кең қарастырылып жатыр.Оның негізгі жіктемелік белгілеріне мыналар жатады:

1. келісімге қатысушылар құрамы

2. лизингке берілетін мүлік түрі

3. оның өтімділік деңгейі

4. амортизация жағдайы

5. қызмет көрсету көлемі

6. операция өтетін нарық секторы

7. салықтық және амортизациялық жеңілдік қатынасы

8. лизингтік төлемдер сипаты

Қазақстанның заңдық актілеріне сәйкес лизингтің ішкі және халықаралық деген негізгі екі түрі қарастырылуда.

Ішкі лизингті жүзеге асырғанда лизинг беруші және алушы, сатушы Қазақстан Республикасының резиденттері болуы керек. Ішкі лизинг ҚР заңымен реттеледі. 

Халықаралық лизингті жүзеге асырғанда лизинг беруші немесе алушы ҚР- ның бирезиденті болуы мүм кін. Егер, лизинг беруші ҚР резиденті болса, онда лизинг заты ҚР резидентінің меншігі болып саналып, лизингтік келісім шарт ҚР заңнамасымен реттеледі. Ал керісінше жағдайда халықаралық келісім шарт сыртқы экономикалық қызмет аясында реттеледі.

Қазіргі уақытта дамыған елдердің шаруашылық тәжірибесінде лизингтің көптеген түрлері қолданылады. Олардың әрқайсысы өзіндік ерекшеліктерімен сипатталады. Кеңінен тарағандары:

1. оперативті (қызметтік) лизинг

2. қаржылық (капиталды) лизинг

3. қайтарымды лизинг

4. іскерлік лизинг

5. тікелей лизинг

6. сублизинг

Аталған келісімдердің барлығы лизингтің негізгі екі формасының түрлері болып саналады, олар: оперативті және қаржылық. 2005 жылғы шілдедегі ҚР «Қаржылық лизингі» туралы заңына сәйкес лизингтің негізгі үш түрі көрсетілген. Олар: оперативті, қаржылық, қайтарымды. Аталған лизинг түрлерінің кең тараған түрлерін қарастырып өтейік.

Оперативті лизинг– бұл ағымдағы жал келісімі, әдетте мұндай келісім мерзімі алынған мүліктің амортизация мерзімінен аз болып келеді. Сондықтан келісім бойынша белгіленген жалдық төлем мүліктің толық құнын өтей алмайды, нәтижесінде мүлікті бірнеше рет лизингке беруге тура келеді. Оперативті лизингтің негізгі ерекшелігі – лизинг алушының келісімді мерзімінен бұрын тоқтатуға мүмкіндігі бар. Сонымен бірге мұндай келісім мен алынған мүліктің ағымдағы жөндеу жұмыстарын және орнату, тағы да басқа қызмет түрін көрсетуі мүмкін. Сондықтан лизингтің бұл түрін кейде қызметтік деп атайды. Оперативті лизинг объектілері болып тез ескіретін құрал – жабдықтар (көшірме құралдары, әр түрлі оргтехникалар) кіреді. Жалпы оперативті лизинг талаптары лизинг алушыға тиімді, өйткені лизинг алушының келісімді мерзімінен бұрын тоқтату құқығы оған ескірген, тозған негізгі құралдарын жаңа технологиялық құралдармен ауыстыруға мүмкіндік береді. 

Кемшіліктері : басқа лизинг түрлеріне қарағанда айтарлықтай жоғары жалдық төлем, алдын – ала аванс төлеу талабы, жалдық келісім шартта келісімді мерзімінен бұрын тоқтатқан жағдайда айып пұл төлеу туралы тармақтың болуы.

Қаржылық лизинг – ұзақ мерзімді келісім, мұнда жалдау төлемінің есебінен мүліктің амортизациялық төлемдері толық төленеді. Мұнда келісімді мерзімінен бұрын тоқтатуға болмайды, сондай – ақ мерзімдік төлемдер – сатып алу, жеткізу шығындарын және пайданы қамтиды. Лизингтің бұл түрінде орнату, жалдаушыға техникалық қызмет көрсету жалдаушыға жүктеледі. Бұл келісімнің мерзімі біткенде, мүлікті жеңілдік бойынша немесе қалдық сомасы бойынша сатып алу қарастырылған. 

Оперативті лизингке қарағанда қаржылық лизинг мүлік иесінің тәуекелін төмендетеді. Мәміле бойынша банктің ұзақ мерзімді келісімінің талаптарына ұқсас, яғни алынған мүліктің толық құнын төлеу, мерзімдік төлемдер (негізгі және пайыздық жағы, яғни мүлік құны мен пайда), келісімді орындай алмай жатса, жалдаушыны «банкрот» деп жариялау құнының болуы және т. б . Қаржы лизинг объктісіне тұрғын үй, өндірістің ұзақ мерзімді құралдары жатады. Қаржы лизингі қайтарымды және іскерлік  лизинг түрлерінің негізі болып табылады.

Қайтарымды лизинг – екі келісімді білдіретін жүйеден тұрады. Мұнда құрал – жабдық иесі өз мүлкін екінші жақ меншігіне сатады, сонымен бір мезгілде сатып алушыдан ұзақ мерзімді жалға алу келісімін жасайды. Мұндағы сатып алушыларретінде коммерциялық банктер, инвестициялық, сақтандыру, лизингтік компаниялар болады. Мұндай операциялардың нәтижесінде құрал- жабдықтың иесі ғана өзгереді, ал оны пайдаланушы бұрынғысынша өзгермейді. Инвестор шын мәнінде оның бұрынғы иесін несиелендіреді, нәтижесінде мүлікке меншік құқығын алады. Мұндай операциялар көбінесе кәсіпорын қаржылық жағдайын тұрақтандыру мақсатында іскерлік құлдырау жағдайында қолданылады.

Іскерлік лизинг – лизингтік келісімде үшінші жақтың (инвестордың) қатысуын қарастырады. Әдетте үшінші жақ банк, сақтандыру, инвестициялық компаниялар болады. Бұл жағдайда лизингтік компания құрал – жабдықтарды жалға алу туралы келісім шартқа алдын  - ала қол қоя отырып, қарыздың бір бөлігін төлеуді өз меншігіне алады. Алынған қарызды қамтамассыз етуші болып, алынған мүлік жүреді және болашақта жалгерлік төлемдер, сәйкесінше бір бөлігі жалгермен тікелей инвестицияға төленіп отырады. Сөйтіп лизингтік фирма салық артықшылықтарын пайдаланады, яғни құрал – жабдықтардың амортизациялық міндеттемелерін өтеу процесінде туындайтын қарыздар. Лизингтің бұл формасының негізгі объектілері- жоғары бағалы активтер, пайдалы қазба кен орындары, өндіруші салалардың құрал – жабдықтары және т.б. 

Тікелей лизинг – мұнда жалгер, лизингтік фирма мен сатып алу жөнінде келісімге отырады, кейіннен жалға беру шартымен. Мұндай жалгерлік келісім шарт көбінесе тікелей өндіруші фирмамен жасалады. Өз өнімдерін лизинг арқылы ұсынатын ірі өндірушілер, яғни: IBM, XEROX, GATX, сондай ақ авиациялық, кеме жасаушы және автокөлік жасаушы ірі компаниялар жатады. 

Сублизинг – бұл лизингтің түрі алынған құрал – жабдықты лизинг алушы (сублизинг беруші) үшінші жаққа береді (сублизинг алушыға) кәсіпкерлік мақсатта уақытша пайдалануға, яғни сублизинг келісім шартымен, әр айда төлеу міндетімен. ҚР «Қаржылық лизингі» туралы заңына сәйкес, құрал – жабдықты сублизингке беру үшін жазбаша түрде лизинг берушінің келісімі болуы қажет. 

Халықаралық сублизинг, халықаралық лизингтің бір түрі болып табылады. Ол да ҚР «Қаржылық лизингі туралы» заңымен реттеледі. Халықаралық сублизингтің айрықша ерекшелігі болып, лизинг затының ҚР шекарасынан ары – бері лизинг келісім шарты мерзімінде өтіп жүруі. Сублизингтің негізгі артықшылығы, ол жалға беруші жалгерлік төлемдерді талап ету құқығына ие. Әдетте келісім шартта ескертіледі, үшінші жақтың банкроттық жағдайында жалгерлік төлемдер негізгі жалға берушіге жүктеледі.

Мазмұны мен әдіс түрлеріне байланысты халықаралық лизинг операциялары келесі түрлерге бөлінеді. 

1. Қаржы лизингі. Келісім шарт мерзімінде лизинг алушының лизингтік төлемдерді төлеуін қарастырады. Олар жабдықтың толық құнын немесе оның амортизациясының көп бөлігін өтеуге мүмкіндік береді.

2. Ағымдағы немесе оперативті лизинг. Қаржыға берілетін жабдықты сатып алумен оның күтімі, қалпына байланысты шығындары бірлизингтік келісім шарт мерзімінде лизингтік төлемнен көтермейді.

Оперативті лизингтің түрлері:

1. Толық көлемді лизинг.  Келісім шартының барлық мерзімінде лизингтік компания өзіне жабдықтардың барлық құнын қайтарып алады. Мұндағы кезеңдік төлемдер жабдықтардың құнын өтеуге, табыс түсіру үшін белгілейді.

2. Жартылай төлемдер лизингі. Келісім шарттың мерзімінде лизингтік компания лизинг жабдықтарының көмегімен дайындалған бұйымдарды жеткізушілер арқылы жүзеге асыру.

3. Қайта қалпына келтірілетін лизинг. Лизинг алушының талабы бойынша лизингтік жабдықтардың қазіргі заманғы үлгісімен ауыстыру.

4. Топтық лизинг. Үлестік қатысу негізінде лизинг беруші рөлінде заңды және жеке тұлғаның қосылуы. 

5. Жеткізіп берушіге берілетін лизинг. Лизинг алушының қолданылуы үшін басқа адамдарға беру құқығы бар лизинг.

6. Қаржының қатысуымен жасалатын лизинг. Лизинг алушының қарызға беретін жабдықтар 80%-ға дейін немесе берілетін ұзақ мерзімді несие алу немесе кредиттік лизинг алуының міндеттемесін өзіне алу құқығы.

Лизингтік операциялардың ұйымдастыру түрлері:

1. Арнайы лизингтік фирмалар.

2. Өнеркәсіптік трансұлттық компаниялардың лизингтік компаниялардан олардың құқықтық міндеттері бар немесе қаржылық институттар, банктер, сақтандыру және холдингтік компаниялар жатқызылады.

3. Трансұлттық банктер жүйесіндегі лизингтік фирмалар құрылуымен қаржыландыруды банктердің қатысуы. Мақсаты өз капиталдарының екі компанияда орналастыра отырып, пайда табу.

4. Тікелей өнеркәсіптік және құрылыс фирмаларын, әуе және кеме компанияларын, олардың тауарларын лизингке беру үшін өз жеке меншігіндегі сату апараттарын шет елдегі өнеркәсіптік кәсіпорындарының бақылау жүйесін қолданады.

5. Делдалдық лизингтік фирмалар.

Лизингтік келісімнің маңызды шарттары:

1. Лизинг затын таңдау. Лизинг алушы лизингтік компанияға оның өндірістік қажеттілігін есептей отырып,не қажетті затты таңдауына мүмкіндік береді.

2. Лизинг затын сипаттау. Тауардың аты, типтік мақсаты, т.б. жатады. Лизинг затын дәл сипаттау келісім шарттың мерзімі аяқталғаннан кейін оны анықтау үшін қажет.

3. Лизинг объектісінің мекен – жайы ол келісім шартта көрсетіледі. 

4. Лизинг мерзімі мүлікті пайдалану бағыттарына сәйкес пайдалану мерзімінің 40-90пайызына дейін құрайды.

5. Қаржылық және мүліктік міндеттемелерін орындамауы. Міндеттемелерді орындамау жауапкершілігі қарастырылады. Соның ішінде құрал –жабдықтарды монтаждау, жеткізу, кенеттен істен шығуы, жазылуы өз есебінен құрал – жабдықтардың күтіп қалуына жауап беруі оны жөндеуді қаржыландыру.

6. Лизинг алушының меншік құқығын сақтау. Лизинг алушы лизинг заты толық иелене алмайды. Осы келісім шартта көрсетілген жерден ауыстыруға құқығы жоқ.

7. Келтірілмеген талаптарды реттеу, Лизинг алушы тауар сапасы бойынша кепілдікті лизинг беруші лизинг алушыға ұсынады.

8. Кепілдік мерзімінен кейінгі жауапкершілік кепілдемелік мерзім аяқталғаннан кейін ахуалдарды лизинг алушы түзетеді. 

9. Жалданған мүлікті пайдалану техникалық қызмет көрсетумен  оның күтім қауіпі лизинг алушының жауапкершілігінде болады.

10. Лизингтік бөлікті сақтандыру. Лизинг алушының қаржысы есебінен сақтандырудың жеңілдетілген түрі жүргізіледі.

11. Лизинг төлемдерін анықтау. Ол екі жақтың келісім шарт мерзімі бойынша қарастырылады.

12. Лизинг алушылар тарапынан төлемдердің мерзімін өткізіп алу. Мұндай жағдайда лизинг алушы мерзім аяқталғанға дейін белгілі бір пайыздық есеппен оны қалпына келтіреді.

1.3 Лизингтік операциялардың артықшылықтары мен кемшіліктері 

Лизинг негізінде қазақстандық бизнестің дамуы шет ел бизнесмендеріне Қазақстан нарығында жұмыс істеуге болатындығын және ол «қауіпсіз» екендігін түсіндіруге мүмкіндік береді. Мұны инвестициялар, несиелер, инвестициялық белсенділіктің артуы, халықаралық тауарлық нарықтарға шығу арқылы дәлелдеуге болады.

Лизингтік операциялардың негізгі  артықшылықтары:

· Ұзақ мерзімді қаржыландыру;

· Негізгі құралдарға бір мезгілде үлкен қаржы жұмысамау (Сіздің алғашқы шығындарыңыз жобаны экспертизадан өткізуді төлеу, лизинг затына байланысты  0 ден 30 %-ға дейінгі аванстық төлем, лизинг затын сақтандыруға кеткен төлемдер болып табылады);

· Залогқа қажеттіліктің болмауы; 

· Кәсіпкерлік тәуекелдің төмендігі;

· Бизнес – жоспарды ұсыну қажеттілігінің болмауы;

· Лизингтік төлемдердің иілгіштік графигі;

· Белгілі бір құрал – жабдықтарды импорт арқылы алған кезде қосылған құн салығынан босатылады;

· Айналымнан құралдардың үлкен көлемі алынбайды;

· Халықаралық келісім шартты орындау шарттарымен байланысты тәуекелге лизинг алушы бармайды;

· Лизинг алушының бухгалтерлік  есебі жеңілдетіледі. Өйткені негізгі құралдар бойынша амортизациялық аударым, салық төлеу және қарызды басқару есебі лизингтік компаниямен жүргізіледі.

· Қаржылық лизинг ( 3 жылдан кем емес) арқылы алған кірісіне салық төленбейді.

· Лизинг беруші кеден баждарынан босатылады, ҚР територриясына алып келінетін лизингке беру мақсатындағы құрал – жабдықтар салықтан босатылады.

Сонымен қатар, лизингтік операциялардың кемшіліктері де бар. Олар:

· Лизинг тек қана істеп тұрған бизнеске қаржыландыруды көздейді (негізгі құралдарды жаңарту, бизнесің диверсификациясы/ кеңеюі).

· Несиелікке қарағанда, лизинг бойынша ставкалар жоғары болады. Әлемдік тәжірибеде лизинг несиеден ешқашан арзан болған жоқ.

· Лизингтік келісім шарт аяқталғанға дейінгі меншік құқығы лизинг берушіге бекітіледі.

· Қаржылық лизинг алғанда ҒТП нәтижесінде моральді тозуы мүмкін, бірақ лизингтік төлемдер келісім шарт мерзімі біткенше төленеді.

· Лизинг берушіге құрал – жабдықтың моральді тозуы тәуекелі жүктеледі (әсіресе лизингтік келісім мерзімі оның амортизациялық мерзімінен аз болса), ал лизинг алушы үшін лизинг арқылы алған мүлік құны оны сатып алған кездегі құнынан жоғары болады.

· Инфляцияның елеулі өзгерісі жағдайында лизинг алушыға құрал – жабдықты қалдық құн бойынша сатып алу тиімсіз болуы мүмкін.

· Лизингтік келісімге қатысушылардың санының көп болуы лизингтік операцияны ұйымдастыруда қиындық туғызады, яғни әкімшілік шығындар мен лизингтік келісімді дайындауға кететін уақыт шығыны.

· Егер, лизингке алынған құрал – жабдық жұмыстан шығып қалса да (бұзылу, сыну) лизингтік төлемдер толығымен төленеді.

Үлкен бір проблема – ол лизингтік компанияларға инвестиция тарту болып табылады. 

Келесі бір проблема – ауыл шаруашылықтарындағы сублизингтің дамымауы. 

Лизингтік операциялардың артықшылықтары мен кемшіліктерін қарастыра отырып, лизингтің Қазақстандағы даму перспективаларын қарастырайық.

Лизинг құралдарды тез және арзан ауыстыруға мүмкіндік береді, ол отандық өндірістік көтереді. Ал бұл өз кезегінде халықтың жұмысбастылығын  қамтамассыз етеді және экономиканың өсуіне әсер етеді.

Лизингтік қызмет орта және шағын кәсіпорындарды жаңа құрал – жабдықтармен қамтамассыз ете отырып, тауар сапасын жоғарылатуға мүмкіндік береді.

1.4 Қазақстан Республикасында лизингтік қатынастарды нормативтік – құқықтық реттеу

Лизингті пайдаланудың тиімділігінде оның нормативтік – құқықтық базасы айтарлықтай рөл ойнайды.Олар: бухгалтерлік есептер принциптері, салық жеңілдіктері, корпоративті табыс салығы.

Лизингтік қатынастарды реттеуде, оның құқықтық базасының дамуында 2004 жылы үлкен өзгерістер болды. 

Ол біріншіден ҚР Салық кодексі және Қаржы лизингі туралы заңға 2004 жылы 10 наурызда енгізілген өзгерістер мен толықтырулар. Нәтижесінде Қазақстан әлемдік стандарттарға жауап беретін, лизингтің дамуына жол ашатын заңға өзгерістер енгізіледі. Бұл өзгерістер мен толықтыруды енгізуді талқылауға ат салысқандар : Қазақстан қаржыгерлер ассоциациясы, Ауыл шаруашылық министірлігі, ҚР парламентінің Аграрлық комитеті, сондай – ақ Қазақстанның лизингті дамыту қоры. 

Қазақстанның жеке меншік секторын лизингтік қатынастарға ынталандыруға бағытталған пресс –конференциясында 2004 жылдың 26 ақпанында өткен Қазақстан Қаржыгерлер Ассоциациясы кеңесінің жетекшісі Сембаевтің айтуы бойынша қабылданған жаңа заңдық актілер мен өзгерістер бұрынғы Кеңес Одағы елдері ішіндегі ең икемді болып табылады. 

Нәтижесінде негізгі құралдарға жасалған инвестиция құрамында лизингтік үлесі дамыған елдердегі көрсеткішке жеткізеді. Қазіргі лизингтің құқықтық базасы өзіне қаржылық лизингтің дәстүрлі анықтамаларын қамтиды. Қаржылық есептің халықаралық стандарттары мен қабылданған жіктелу белгілеріне жауап береді. 

Әлемдік банк институттың ( International Finance Corporation) жорамалы бойынша 2004 жылы лизингтік инвестиция Q 170 млн. доллар, ал 2006 жылы 550 млн. долларға жетеді дейді. Аталған өсулердің барлығы қабылданған заң мүмкіндігіне байланысты. 

Лизингтік заңдылыққа енгізілген толықтырулардың маңыздылығы:

1. қаржылық есептің халықаралық стандартына жауап беретін лизинг анықтамасы.

2. қаржылық аренданың алғашқы 36 ай мерзімінде лизинг мүлігін талап еткен жағдайда салықтық жоғалтуды қорғау.

3. бір клиенттен екінші клиентке құралдарды қайта жалға беру мүмкіндігі.

4. Сублизинг пен қайтарымды лизингтің анықтамаларын анықтау.

5. қарапайымдылығы, лизинг алушыдан құралдарды талап етудің соттық емес, қарапайым тәртібі.

Қазақстанда лизингті дамыту бағдарламасының жетекшісі Амангелді Омаровтың айтуы бойынша жаңа қабылданған заңның ең маңыздысы лизинг анықтамаларының өзгеруі, лизингтің пайдалану аясые кеңейтеді.

Заңның бұрынғы редакциясы бойынша раенда қаржы лизингі бола алады, егер бір мезгілде екі талапқа жауап берсе. Олардың ең бастысы қаржы лизингінің мерзімі алынған құрал – жабдықтың пайдалану мерзімінің 80 пайызынан асуф қажет. Лизинг мерзіміндегі минималды шектеу еліміздегі лизингтің дамуындағы кері жақтары еді. 

Мысалға ҚР қабылдаған амортизация нормасы бойынша компьютердің пайдалы қызмет ету мерзімі 10 жыл, онда лизинг мерзімі 8 жыл болуы керек. Ал бұл лизинг алушыға да лизинг берушіге де тиімді емес. Физикалық тозудан бұрын моральдық тозып кетеді. Тағы да ұқсас жағдай ғимарат лизингісінде, мұнда лизинг мерзімі 40 – 50 жыл болуы керек, ал ондай кең көлемді инвестициялар біздің елде кең көлемді жұмыс жасап жатқан жоқ. Жаңа редакция бойынша бұл шектеулер алынып, лизингтің мерзімі минималды 3 жыл болып өзгертілді.

ҚР « Қаржылық инвестициясы туралы» заңына сәйкес келісімге қатысушы кейіпкер, жеке тұлғалар және заңды тұлғалар бола алады. Лизинг беруші – келісіміне қатысушы, Яғни өз қаржысына немесе тартылған қаржысына құрал – жабдық сатып ала отырып, оны келісім шарт негізінде лизинг алушыға береді. Бір лизинг келісімінде лизинг беруші бір мезгілде оның екінші қатысушысы бола алмайды. Сатушы болса бір мезгілде лизинг алушы ретінде де қатыса алады (қайтарымды лизинг).

Лизинг алушы – лизинг келісімінің қатысушысы, кәсіпкерлік мақсатта келісім шарт негізінде құрал – жабдықты лизингке алушы. Келісім шарт бойынша құрал – жабдықты лизинке беру үшін мына үш жағдайдың бір немесе бір нешеуіне жауап беруі қажет.

Біріншіден, негізгі құралдарды лизингке алушының жеке меншігіне беру немесе сол негізгі құралдарды лизинг келісім шартында белгіленген бағамен алуға құқығын беру.

Екіншіден, қаржылық лизинг мерзімі негізгі құралдардың пайдалану мерзімінің 75%-нан жоғары болуы тиіс.

Үшіншіден, лизинг төлемдерінің ағымдағы құны толық лизинг мерзіміндегі негізгі құрал құнының 90%-нан көп болуы тиіс. Лизинг затына заң бойынша ғимарат, құрылыс, көлік, құрал – жабдық, инвентарьлар, жер учаскелері және тағы басқа тұтынылмайтын заттар жатады. Құнды қағаздар мен табиғи ресурстар лизинг затына жатпайды. Сондай – ақ толықтыруда лизинг түрлеріне де өзгертулер енгізілген. Ескі редакция бойынша келесідей түрлерге жіктелген:

1. Қайтарымды лизинг – бұл лизингтің бір түрі, мұнда сатушы лизинг затын лизинг берушіге сатады, мүлікті лизинг алушы ретінде өзіне қайтару талабымен.

2. Банктік лизинг – мұнда лизинг беруші ретінде банк болады.

3. Толық лизинг – ағымдық техникалық жөндеу жұмыстары лизинг берушімен жүргізіледі.

4. Таза лизинг – ағымдағы техникалық жөндеу жұмыстары лизинг алушымен жүргізіледі.

Толықтыруда жаңадан тағы да мынадай түрлер енгізілді:

1. Қайтара лизинг – лизингтің бір түрі, келісім шарт уақытысының бітуімен немесе оны тоқтатумен байланысты лизинг затын лизинг беруші меншігіне қайтару.

2. Сублизинг – бұл лизингтің түрінде алынған құрал- жабдық лизинг алушы (сублизинг беруші) үшінші жаққа береді (сублизинг алушыға) кәсіпкерлік мақсатта уақытшы пайдалануға. Сублизинг келісім шартымен, әр айда төлем төлеу міндеттемесі мен уақытша пайдалану құқығымен.

Сондай – ақ лизинг келісім шартының бұзылуы немесе уақытының бітуі, сонымен бірге лизинг алушының банкроттық жағдайында лизинг затына иелік ету құқығы да өзгеріске ұшырады. Лизинг алушы банкроттық немесе жойылу жағдайында лизинг затын қайтаруы тиіс. Бұл жағдайда лизинг затына ареста салуға, конфискелеуге жол берілмейді.

Сонымен заңға енгізілген толықтырулар қайтарымды, қайтара, сублизинг және т.б. сұрақтарға нақты жауап береді. 

Лизинг заңнамаларында жасалған оң өзгерістерге қарамастан мүдделі жақтар (лизингтік компаниялар, банктер мен инвесторлар) лизинг дамуына кері әсер ететін факторларды жою мақсатында, заң шығарушы органдармен жұмыс жасауды көздеп отыр.

3. « Алекс» ЖШС – нің шаруашылық қызметін және лизингті пайдалану тиімділігін талдау.

2.1 Қазақстандағы лизингтің дамуының қазіргі жағдайын талдау.

Қазақстанда лизингтің қалыптасуы мен дамуының 15 жылдық тарихы бар, Оның бірнеше этаптары бар.

Бірінші этап (1989 – 1992). Ішкі нарықтағы лизингтің туылуы. Бұл кезде көптеген лизинг компаниялар құрылды. Олар «КРАМДАС – лизинг» 1989ж., «Казтех лизинг» 1990ж., «Инвестлизинг», «Техника Лизинг», Туран банктің еншілес кәсіпорны «Туранлизинг» 1991ж. және т.б.

1992 жылдың орта кезінде Қазақстанда коммерциялық банк құрамында 120 лизингтік компания және 250- ға жуық лизинг фирмалары жұмыс жасады.

Екінші этап (1992 -1994). Қазақстан экономикасындағы қолайсыз жағдайдың туындауына байланысты лизингтік қызметке қысымның болуы. 1992 жылғы жаппай ырықтандырудың, юаға еркіндігінің нәтижесінде гиперинфляция жағдайында көптеген маманданған лизингтік кәсіпорындар өз қызметтерін тоқтатты немесе делдалдық саудаға көшті№

Үшінші этап (1995-2000) – қазақстандағы лизингтік бизнесті мемлекеттік қолдау, ынталандыру, яғни лизингтік қызметтің, жандану, инфрақұрылымның кең көлемді дамуы 1995 жылдан бастау алды. Тұрақты лизинг компаниялары құрыла бастады. Мұндай нәтижелер ҚР Үкіметімен қабылданған «лизингтік қатынастарды реттеу» туралы құқықтық – нормативтік актілер есебінен болды. Олардың негізгісі 1994 жылы қабылданған №266 «Шетел инвестициясы» туралы заңы. Онда отандық нарықта лизингтік қатынастардың дамуына мемлекет жағынан қолдау көрсету жағы қарастырылған. 

1995 жылы лизинг бойынша өндіруші және өңдеуші өнеркәсіптерге қызмет көрсететін «Азия лизинг» аймақтық компаниясы құрылды.

Сондай – ақ ҚР Ауыл шаруашылық министірлігі жанынан лизингтік қор құрылды. «Кең дала» АҚ 1995ж., «КазАгроФинанс» 1999ж. – оларды мемлекет қаржыландырды. 1996 – 2000 ж.ж. лизингтік операцияларға мемлекет есебінен 4,5 млрд. тенге қаржы жұмсалған.

Төртінші кезең. 2005 жылы 5 шілдеде қабылданған «Қаржылық лизинг» туралы заң лизингтік қатынастардың дамуының банктік этаптың дамуының бастамсы болды. Бұл қабылданған заңда  лизинг алушы, лизинг беруші, жабдықтаушы (сатушы) құқықтары мен міндеттері нақты көрсетілген. Қазақстанда лизингтік қызмет нарығы 2000 жылдан бастап белсенді дами бастады. Соның ішінде лизингтік мәмілелердің негізгі үлесі мемлекеттің 100 пайыз қатысуымен «Казагрофинанс» лизингтік компаниясына келді. Ол ауылдағы әлуметтік өзекті мәселелерді шешу үшін Қазақстанның агро азық – түлік бағдарламасының шеңберінде үкіметтің бастамасымен құрылған болатын. 

Коммерциялық банктер лизингімен өздерінің арнайы құрылған еншілес компаниялары арқылы айналысуды лайық көреді. Бүгінгі таңда республикамызда 20- ға тарта лизингтік компаниялар жұмыс істейді,   олардың 8-і жергілікті банктердің нешілес компаниялары, олардың еліміздегі жалпы лизинг көлеміндегі үлесі 51%, ал 26%-ы «Казагрофинанс» лизингтік компаниясының үлесінде.

2004 жылы Қазақстандағы жалпы инвестициялар көлеміндегі лизинг үлесі 1% төңірегінде болды.

Негізгі капиталға жалпы инвестиция көлеміндегі лизингтің үлесі.

	Көрсеткіштер
	2004 жыл
	2005 жыл

	Негізгі капиталға инвестиция,           млн. АҚШ долл.
	7 797,4
	8 449,7

	Лизинг көлемі,              млн.АҚШ долл.
	21,1
	85,2

	Лизинг үлесі, %
	0,26
	1,00


Өткен жылға нарықтағы бақылауларды қарастырғанда лизингтік келісім шарттардың төрт есе өскендігін байқауға болады.

Лизингілер мемлекеттің қолдауымен, негізінен ауыл шаруашылығы ұүрылымдарына тракторлар мен комбаиндарды, басқа да ауыл шаруашылығы құрал – жабдықтарын сатып алуға көптен беріле бастады. Оның мерзімі де инвестицияның бұл түрін пайдаланушылрлар үшін едәір жеңілдіктер береді. Атап айтқанда, 3 жылдан 7 жылға дейін алуға болады. Лизингке берілген мүліктердің жалпы құрылымында жол- құрылыс техникалары екінші орын алады. Оның себебі, республикамызда жолдарды жақсарту жөніндегі ірі бағдарламалардың жүзеге асырыла бастағандығы және» астана – жаңа қала» еркін экономикалық аймақ шегінде құрылыстың қарышты дамуы.

Соңғы жылдары кәсіпкерлер лизингтің пайдасы  мен артықшылықтарын түсіне бастады. Оған 2004 жылы – 291, ал 2005 жылы – 722 лизингтік мәселелер жасалғаны дәлел. Өткен жылы лизингтік мәмілелердің орташа мөлшері 169 мың долларды құрады. 2005 жылдың тоғыз айында лизингке берілген жалпы мүліктердің 47 %- ын ауыл шаруашылығы техникалары құрады. Лизингке берілген ауыл шаруашылығы техникаларының 60 %-ын «Казагрофинанс» АҚ беріп отыр. International Finance Corporation (IFC) мамандарының мәліметтері бойынша 2005 жылы лизинг көлемі 85 миллион долларға жетті. Ал биыл бұл цифр дәлелденген мәліметтер бойынша 257 миллион долларға жетеді деп болжанып жатыр.
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«Казагрофинанс» филиалының директоры Тимур Сапарғалиевтің айтуынша 2006 жылы шару қожалықтарының тапсырыстар портфелі миллиард теңгеден асып түсетін болады. 

Лизингтік келісім шарттардың мерзімі негізінен төрт жарым жылға созылады. 2004 жылы лизингтік келісімдердің көлемі 168,9 мың АҚШ долларын құрады.2005 жылы лизингке берілген мүліктің минималды құны 1,4 мың АҚШ долларын құрады, ал мүліктің максималды құны 5,873 мың долларды құрады. 

2004 – 2005 жылдары лизингтік нарықта пайыздық ставкалардың төмендеуі де байқалды. 2004 жылы минималды ставка 13% болған, бірақ нарыққа жаңа ойыншылардың келуімен 2005 жылы олардың көрсеткіштері 9%-ға дейін төмендеп кетті. 

«БанкЦентрКредит» акционерлік қоғамының 2002 жылдың қаңтарынан бері өз жұмысын бастаған «ЦентрЛизинг» еншілес лизинг компаниясы да кез келген саладағы лизингтік жобаларды жүзеге асыруға бел шешіп кірісті. Компания кәсіпорының қай жерде орналасқанына қарамастан Қазақстанның кез келген аумағында қызмет көрсете алады. Оның талаптары бойынша лизингтік мәмілелердің ең төменгі мөлшері 35 мың доллардан кем болмауы керек («БанкЦентрКредит» АҚ клиенттеріне жеңілдік жасалады). Лизинг мерзімі – 37 айдан 7 жылға дейін, лизинг өсімі жылына 17-ден 23%-ға дейін, лизингке алынатын жабдық құнының 30 %-ы алдын ала төленеді, лизингке қойылған тауар міндетті түрде лизинг алушының есебінен сақтандырылуы тиіс.

«ЦентЛизинг» ЖШС өзінің тауар жеткізушілерінің аясын барған сайын кеңейте түсуде. Олардың ішінде әр түрлі жабдықтар мен техникаларды өндіретін «VOLVO Truck Corporation» «МЕТЕКС» ЖАҚ, «Ивановская Марка Центральная Азия», «Спецтехника» сауда үйі, Италияның макарон өнімдері жабдықтарын шығаратын «PAVAN S.p.A» сияқты әлеуетті фирмалар мен компаниялар бар. Лизинг бағдарламасына көптеген шетелдік банктер мен қаржы институттары ынта білдіріпотыр. 

Қазіргі уақытта Қазақстан территориясында 15 әр түрлі салаларға мамнданған лизингтік компаниялар бар. Олардың төртеуі Астана қаласында (Астана – Финанс, Зерновая Лизинговая Компания, Казагрофинанс және Агромашлизинг), бір лизингтік компания Қарағандыда( Қарағандылық лизингтік Компания) және 10- ны Алматы қаласында (Центрлизинг, Альфа – Лизинг, Нур – Инвест, Халық Лизинг, Темірлизинг, Казтранслизинг, Альянс Лизинг, БТА Лизинг, АТФ Лизинг және Медикал Лизинг Групп) орналасқан. 

Алматыда орналасқан лизингтік компаниялардың негізгі ерекшеліктеріне толық өтейік.

Центрлизинг

Лизингтік қаржыландырудың басты шарттары:

· Келісімнің минималды сомасы: 3500 $;

· Лизинг мерзімі: 37 айдан 7 жылға дейін;

· Лизингтік ставка: 17 ден 23 %-ға дейін;

· Аванстық төлем: лизинг затының құнына байланысты 30 %;

· Лизинг затын сақтандыру: міндетті,  лизинг беруші белгілеген сақтандыру компаниясына лизинг алушы есебінен.

Альфа – Лизинг

Лизингтік қаржыландырудың басты шарттары:

· Қаржыландыру мерзімі: 36 айдан 60 айға дейін;

· Аванстық төлем: лизинг затының құнына байланысты 30 %;

· Лизингтік қаржыландыру сомасына сыйақы төлеу: 12 ден 18 %-ға дейін валютада;
· Жобаны қарастыру мерзімі: Толық документтерді ұсынғаннан кейін 3 календарлық аптаға дейін;

· ААҚ ДБ «Альфа – Банкта» есеп айырысу шотын ашу.

Нур – Инвест

Лизингтік қаржыландырудың басты шарттары:

· Сыйақы ставкасы қаржыландыру әдісіне тәуелді;

· Өз жабдық есебінен 18 ден 23 %-ға дейін тенгеде;

· Қаржыландыру мерзімі: 1 жылдан 7 жылға дейін;

· Лизинг объектісінің құны : min 5000$, max шектеусіз;

· Аванстық төлем: лизинг затының құнына байланысты 30 %;

Халық лизинг 

Лизингтік қаржыландырудың басты шарттары:

· Лизинг мерзімі: 36 айдан 6 жылға дейін;

· Орта есеппен сыйақы ставкалары 15 - 18%-  деңгейінде тұрақты валюталық эквивалентте белгіленген;

· Аванстық төлем: лизинг затының құнына байланысты 5%;

· Лизингтік төлемдер келесідей ретпен төленуі керек: ай сайын, квартал сайын немесе жарты жылда бір рет;

· Документтерді қарастыру тегін және 2 аптадан 4 аптаға дейінгі периодты алады;

· 50000 доллардан төмен жобалар қарастырылмайды.

Темірлизинг

Лизингтік қаржыландырудың басты шарттары:

· Лизинг мерзімі: 1 жылдан 5 жылға дейін;

· Лизинг затының құны: 10000 доллар және одан жоғары;

· Лизинг бойынша сыйақы: 16 дан 23 %-ға дейін;

· Жобаны қаржыландырудың күтілетін көлемі: 50 – 300 мың доллар шеңберінде;

· Аванстық төлем: лизинг затының құнына байланысты 15 %.

Альянс Лизинг

Лизингтік қаржыландырудың басты шарттары:

· Лизинг мерзімі: 12 ай және одан жоғары;

· Лизинг ставкасы 18 ден 23 %-ға дейін;

· Аванстық төлем: лизинг затының құнына байланысты 20 %;

· Келісімнің минималды сомасы: 5000$ ( максималды 2000000$);

· Жобаны қарастыру мерзімі: 2 апта;

· Лизинг затын міндетті түрде сақтандыру;

· Экспертиза жүргізген үшін коммисиға лизинг объектісінің бағасынан 0,3% төлейді.

БТА Лизинг

Лизингтік қаржыландырудың басты шарттары:

· Лизинг мерзімі 12 айдан 5 жылға дейін;

· Лизинг ставкасы: 18-25%- номиналды ставка, 13%-жылдық;

· Лизингтік төлемдер: ай сайын;

· Аванстық төлем: лизинг затының құнына байланысты 20 - 30 %;

· Келісімнің минималды сомасы: 50000$;

· Лизинг затын сақтандыру міндетті.

АТФ Лизинг 

Лизингтік қаржыландырудың басты шарттары:

· 3 жылдан 5 жылға дейінгі мерзімді құрайды;

· Сыйақы ставкасы: 18-22$;

· Аванстық төлем: лизинг затының құнына байланысты 10 - 30 %;

· Экспертиза жүргізген үшін коммисиға лизинг объектісінің бағасынан 0,2% төлейді.

Медикал Лизинг Групп

Лизингтік қаржыландырудың басты шарттары:

· Лизинг мерзімі: 5 жылға дейін;

· Лизингтің номиналды ставкасы: жылына 23 %-ға дейін;

· Лизингтік төлемдер : ай сайын;

· Қаржыландырудың минималды ставкасы: 5000 доллардан жоғары;

· Аванстық төлем: лизинг затының құнына байланысты 20 %;

· Жобаны қарстыру мерзімі: 1 – 2 апта;

· Экспертиза жүргізген үшін коммисиға лизинг объектісінің бағасынан 0,3% төлейді(20 доллардан кем емес және 2000 доллардан жоғары емес).

[image: image3.png]T Terre

2500

2000

1500

1000

500





Қазіргі уақытта Қазақстында лизингтік нарық потенциалы инвестициядан негізгі құралдарға 4 пайызды құрайды. Бұл графикте көріп отырғанымыздай, 2002 жылмен салыстырғанда 2006 жылы лизингке салынатын инвестиция көлемі брішама өсіп кетті. 

Бұл әрине Қазақстан нарығы үшін өте тиімді, сондықтан лизингтік операцияларды жүргізу үрдісі жылдан жылға оңтайланғанын көріп отырмыз.

2.2 «Алекс» ЖШС-ң экономикалық шаруашылық қызметін талдау

«Алекс» ЖШС негізінен табиғи минералды таза су шығарумен айналысады. Қазақстанда ең өтімді минералды сулардың бірі бола отырып, халықаралық стандарттарға сәйкес келеді.

2 – кесте «Алекс» ЖШС-ң 2003 – 2004 жж. Негізгі технико – экономикалық көрсеткіштері

	№
	Негізгі көрсеткіштер
	өлшем бірлігі
	2003 жыл
	2004 жыл
	Ауытқулар

	1
	Өткізілген өнімнен түскен табыс
	мың тг.
	6020,6
	6103,9
	83,3
	101,4

	2
	Өткізілген өнімнің өзіндік құны
	мың тг.
	5114,0
	4983,1
	-130,9
	97,4

	3
	Жалпы табыс
	мың тг.
	906,6
	913,5
	6,9
	100,7

	4
	Кезең шығындары
	мың  тг.
	443,9
	421,3
	-22,6
	94,0

	5
	Негізгі қызметтен түскен табыс
	Мың тг.
	462,7
	524,7
	6,2
	113,0

	6
	Таза пайда
	мың тг.
	291,8
	296,6
	4,8
	101,6

	7
	Негізгі қорлардың орташа құны
	мың тг.
	793,2
	1847,6
	1054,4
	2 есе

	8
	Қор қайтарымдылығы
	тенге
	759,0
	330,0
	-429,0
	43,5

	9
	Қор сыйымдылығы
	тенге
	13,0
	30,0
	17,0
	2 есе

	10
	Персоналдың орташа тізімдік саны
	Адам
	1013,0
	1048,0
	35
	103,0

	11
	Еңбек ақы қоры
	мың тг.
	162,3
	183,0
	20,7
	112,0

	12
	Орташа айлық еңбекақы мөлшері
	мың тг.
	13,4
	14,5
	1,2
	108,0

	13
	Еңбек өнімділігі
	мың тг.
	5943,3
	5824,3
	-119,0
	97,0

	14
	Сату рентабельділігі
	%
	4,5
	4,7
	0,2
	-

	15
	Өнімнің рентабельділігі
	%
	5,7
	5,9
	0,2
	-

	16
	Қормен қорлану
	мың тг.
	783,0
	1763,0
	980,0
	2 есе


Кестені қарастыратын болсақ 2 жыл бойынша мәліметтер арасында біршама айырмашылықтардың бар екендігін байқаймыз. 

Сол өзгерістердің себептерін талдайық.

1- ші көрсеткіш - өткізілген өнімнен түскен табыс деп аталады және ол 2003 жылы 6020,6 мың тг. құраса, 2004 жылы 6103,9 мың теңгеге дейін көтерілді. Оның себебі 2004 жылы тауар шығару келісімі ұлғайған және жаңа технологияларды қолдану арқылы өнімнің өзіндік құны төмендеп отыр.

2- ші көрсеткіш - өткізілген өнімнің өзіндік құны. Базалық жылы ол 5114,0 мың теңгені құраса, есепті жылы бұл көрсеткіш 4983,1 мың теңгеге дейін төмендеп отыр. Өзіндік құнның төмендеу себебі жаңа технологияларды қолдану болуы мүмкін. Сонымен қатар, шикізатқа, электроэнергетикаға кететін шығындардың төмендеуі де әсер етуі мүмкін.

3- ші көрсеткіш- бұл жалпы табыс. 2003 жыл 906,6 мың теңге болған болса, 2004 жылы 913,5 мың теңгеге жеткен. Базалық жылмен салыстырғанда 6,9 мың теңгеге өскен. Жалпы табыстың өсуінің негізгі себептерінің бірі өнімді шығаруға кеткен шығындарды азайтуы, өткізілген өнімнен түсетін табыстың өсуі болуы мүмкін.

4- ші көрсеткіш – кезең шығындары. Мұнда есепті жылы 443,9 мың тг. болған болса, базалық жылы 421,3 мың теңгеге дейін төмендеп отыр. Есепті жылы шығындар 22,6 мың теңгеге дейін төмендеді, себебі 2004 жылы әкімшілік шығындар және пайыздар бойынша шығындардың төмендеуінен.

5- ші көрсеткіш-негізгі қызметтен түскен пайда. Бұл көрсеткіш бойынша есепті жылы базалық жылмен салыстырғанда пайда 1,13 есе, яғни 6,2 мың теңгеге өсіп отыр. Себебі табыс та өсіп отыр.

6- шы көрсеткіш- таза пайда. Базалық жылмен салыстырғанда есепті жылы таза пайда 1,01 есе өсіп, яғни ауытқуы 4,8 мың теңгені құрады. Бұның негізгі себебі өткізілген өнімнен түскен табыс пен жалпы табыс 2004 жылы өсіп отыр.

7-- ші көрсеткіш – негізгі қорлардың орташа құны. Мұндағы көрсеткіштердің ауытқуы 1054,4 мың теңгені құрап отыр. Көрсеткіштердің бұлай ауытқуы тиімді жоғары негізгі қорларды игеру, яғни жаңа ғылыми технологияларға сай техникаларды сатып алуы әсер еткен.

8-- ші көрсеткіш – қор қайтарымдылығы. Базалық жылы бұл көрсеткіш 759 теңгені құраған, ал есепті жылы ол 330 теңгені құрап отыр. Бұл жердегі ауытқу 0,43 есе төмендеп отыр. Оның себебі негізгі қорлардың орташа құнының өсуі болып табылуы мүмкін.

9-шы көрсеткіш – қорсыйымдылығы деп аталады. Мұнда 2003 жылы 13 теңгені құраса, 2004 есепті жылы 30 теңгеге өсіп отыр, ауытқу 17 теңгеге тең. Көрсеткішке негізгі қорлардың орташа құны мен өткізілген өнімнен түскен табыс әсер етіп отыр.

10-шы көрсеткіш – қызметкерлердің тізімдік саны. 2003 жылы қызметкерлердің саны 1013 адам болды, ал есепті жылы  бұл көрсеткіш 35 адамға өсті. Бұның бебебі өндіріс көлемін ұлғайтуға байланысты жаңа еңбек күші керек болды, сонымен қатар жаңадан сатып лаынған техникалар бойынша да жоғары білімді мамандар жұмысқа алынды.

11- ші көрсеткіш- ебек ақы қоры. Еңбек ақы қоры 2003 жылы 162,3 мыңтеңгені құраса, 2004 жылы 182,9 мың теңге болды. Мұндағы ауытқу 20,6 мың теңгені құрады, себебі 2004 жылы кәсіпорын қызметкерлерінің саны өсті.

12- ші көрсеткіш- орташа айлық еңбекақы мөлшері. 2003 жылы бұл көрсеткіш 13,4 мың теңге болса, 2004 жылы 14,5 мың теңгеге дейін көтерілді. Бұған кәсіпорындағы ынталандыру жұмыстары көп әсерін тигізді.

13- ші көрсеткіш – еңбек өнімділігі. Базалық жылы бұл көрсеткіш 5943,3 мың теңге болса, есепті жылы 5824,3 мың теңгені құрады. Бұған жұмысшылар санының көбеюі әсер етті.

14- ші көрсеткіш сату рентабельділігі. 2003 жылы бұл көрсеткіш 4,5%-ға тең болса, 2004 жылы 4,7%-ға төмендеп, ауытқуы 0,2%-ға жетті. Мұның себебі өткізілген өнімнен түскен табыстың өсуіне байланысты.

15- ші көрсеткіш - өнімнің рентабельділігі. Базалық жылы бұл көрсеткіш 5,7%-ды құрады, ал септі жылы ол 5,9%-ға көтерілді. Көрсеткіштің бұлай өзгеруіне әсер еткен факторларға жалпы табыстың өсуі мен 2004 жылы өнімнің өзіндік құнының төмендеуін жатқызуға болады.

16-шы көрсеткіш- қор қорлануы деп аталады.2003 жыл бұл көрсеткіш 783 мың теңге болса, 2004 жылы ол 1763 мың теңгені құрады. Оған қызметкерлердің тізімдік санының ұлғаюы әсер етті.

Осы талдаулардан кейін біз «Алекс» ЖШС- ң қаржылық жағдайын талдайық.

1. Төлем қабілеттілік коэфиценттері:

1) Қарызды абсолютті жою коэфиценттері = ақша қаражаттары / ағымдағы міндеттемелер;

2003 жылы = 61352 / 2809671 = 0,02;

2004 жылы = 58644 / 1020754 = 0,08;

Оңтайлы мәні : 0,2 – 0,25

2) Жабудың аралық коэфф-ті = (ақша қаражаттары + қар.мін.салық + деб.міндеттемелер) / ағымдағы міндеттемелер;

Оңтайлы мәні: 0,7-0,8

2003 жылы = (64325 + 808536) / 2809671 = 0,3;

2004 жылы = (58644 + 784483) / 1020754 = 0,8;

3) Төлем коэфф-рі = ағымдағы активтер / ағымдағы міндеттемелер;

2003 жылы = 4728152 / 2809671 = 1,6;

2004 жылы = 1859157 / 1020754 = 1,8;

2- кесте. «Алекс» ЖШС міндеттемелері бойынша көрсеткіштер

	Көрсеткіштер
	Оңтайлы мәндер
	2003 жыл
	2004 жыл
	Ауытқу

	
	
	
	
	+ / -
	%

	Қарызды абсолютті жою коэффиценті
	0,2-0,25
	0,02
	0,8
	7,1
	40,0

	Жабдықтаудың аралық коэффиценті
	0,7-0,8
	0,3
	0,8
	0,5
	20,0

	Төлем коэффиценті
	2-2,5
	1,6
	0,8
	0,2
	25,0


1-ші көрсеткіш бойынша көрсеткіш мәні оңтайлы емес. Себебі 2003 жылы да, 2004 жылы да көрсеткіштердің мәні оңтайлы емес.

2-ші жабдық аралық коэффиценті бойынша көрсеткіш мәні 2004 жылы 0,8- ге тең болып, оңтайлы мәнге тең болып отыр.

3- ші көрсеткіш бойынша 2003 жылы да, 2004 жылы да оңтайлы мәннен төмен болып отыр.

2. Қаржылық тұрақтылық коэффиценттері:

1) Қарыз капиталымен меншіктік қатынасы = міндеттемелер жиынтығы / меншікті капитал;

Оңтайлы мәні : 1-ден жоғары болмауы керек.

2003 жылы = 2905927 / 1822225 = 1,5;

2004 жылы = 1020754 / 1760175 = 0,5;

2) Міндеттемелер коэффиценті = меншіктік капитал / кәсіпорын мүлкі;

Оңтайлы мәні: 0,7-ден жоғары.

2003 жылы = 1822225 / 4728152 = 0,3;

2004 жылы = 1760175 / 2780929 = 0,6;

3) Қарыз капиталының үлесі = қарыз капиталының жиынтығы / кәсіпорын мүлкі;

Оңтайлы мәні: 0,3-тен төмен.

2003 жылы = 2905927 / 4728152 = 0,6;

2004 жылы = 1020754 / 2780929 = 0,3.

1- кесте. «Алекс» ЖШС-ң негізгі экономикалық көрсеткіштері.

	№
	Көрсеткіштер
	Оңтайлы мәні
	2003 жыл
	2004 жыл
	Ауытқуы

	1
	Қарыз капиталымен меншік капитал қатынасы
	1-ден жоғары емес
	1,5
	0,5
	-1,0

	2
	Меншік коэффицент
	0,7-ден жоғары
	0,3
	0,6
	0,3

	3
	Қарыз капиталының үлесі
	0,3-тен төмен
	0,6
	0,3
	-0,3


3. Іскерлік белсенділік көрсеткіштері.

1) Капитал айналымының жалпы коэффиценті = өнімді өткізгеннен түскен табыс / баланс сомасы;

2003 жылы  = 6020639 / 4828152 = 1,2;

2004 жылы  = 6103870 / 2780929 = 2,1;

2) Меншік капиталының айналымдық коэффиценті = өнімді өткізгеннен түскен табыс / меншіктік капитал;

2003 жылы = 6020639 / 1822225 = 3,3;

2004 жылы = 6103870 / 1760175 = 3,4;

3) Дебиторлық міндеттемелердің айналымдық коэффиценті = өнімді өткізгеннен түскен табыс / кезеңдегі дебиторлық мәнінің орташа мәні;

2003 жылы = 6020639 / 1915212,5 = 3,1

2004 жылы = 6103870 / 741375,5 = 8,2;

4) Дебиторлық мәндердің айналымдық орташа мерзімі = 365 күн / дебиторлық мәндердің айналым коэффиценті;

2003 жылы = 365 күн / 3,1 = 117;

2004 жылы = 365 күн / 8,2 = 44.

2- кесте. «Алекс» ЖШС-ң қарылық көрсеткіштері

	№
	Көрсеткіштер
	2003 жыл
	2004 жыл
	

	1
	Капитал айналымының жалпы коэффиценті
	1,2
	2,1
	0,9

	2
	Меншіктік капиталдың айналымдық коэффиценті
	3,3
	3,4
	0,1

	3
	Дебиторлық міндеттемелердің айналымдық коэффиценті
	3,1
	8,2
	5,1

	4
	Дебиторлық міндеттемелердің айналымдық орташа мерзімі
	117,0
	44,0
	-73,0


1-ші көрсеткіш капитал айналымының жалпы коэффиценті. Көрсеткіштер бойынша 2003 жылы 1,2 болса, есепті жылы 2,1 болды. Мұнда біз кәсіпорынның жалпы капиталын пайдалану тиімділігі жоғарылағанын көреміз. 

2-ші көрсеткіш капиталдың айналым коэффиценті. 2003 жылы менщік капиталы 3,3 рет айналса, 2004 жылы 3,4 ретке жетіпотыр. Бұл кәсіпорын акционерлерінің қаржыларын тиімді пайдаланғанын көрсетіп отыр.

3-ші көрсеткіш дебиторлық міндеттемелердің айналым коэффиценті. Мұнда біз несие көлемінің қысқарғандығын көріп отырмыз.

4-ші көрсеткіш дебиторлық міндеттемелерлің айналымының орташа мерзімі. Ол кәсіпорын бекіткен клиенттерінің төлем уақытын көрсетеді.Мұнда көрсеткіш төмендеген.

4. Кәсіпорынның рентабельділігін бағалау көрсеткіштері.

1) Кәсіпорын мүлкінің рентабельділігі = таза пайда / кәсіпорын активтерінің орташа өлшемі * 100;

2003 жылы = 291787 / 793210 * 100 = 36;

2004 жылы = 296563 / 1847632,5 * 100 = 16;

2) Меншіктік капиталдың рентабельділігі = таза пайда / меншіктік капиталдың орташа құны * 100;

2003 жылы = 291781 / 1607343,5 * 100 = 18;

2004 жылы =296563 / 1791200 * 100 =16.

5-кесте. «Алекс» ЖШС-ң рентабельділік көрсеткіштері

	№
	Көрсеткіштер
	2003 жыл 
	2004 жыл
	Ауытқуы 

	1
	Кәсіпорын мүлкінің рентабельділігі
	36,0
	16,0
	-20,0

	2
	Меншікті капиталдың рентабельділігі
	18,0
	16,0
	-2,0


1-ші көрсеткіш – кәсіпорын мүлкінің рентабельділігі. 2003 жыл ол 36 %-ды құраса, 2004 жылы 16 %-ға дейін төмендеп отыр. 

2-ші көрсеткіш – меншікті капиталдың рентабельділігі. Ол 2002 жылы 18 %-ды құрады, ал 2004 жылы 2 %-ға төмендеп, 16 %-ды құрады. Кәсіпорынның төлем қабілеттілік көрсеткіштері кәсіпорнның нақты бір уақытты несие берушілермен өзінің қаражат көмегімен қысқа мерзімде өтеу мүмкіндігін сипаттайды. 

2.3 «Алекс» ЖШС-ң лизингтік операцияларды өткізу тәртібі.

«Алекс» ЖШС-ң құрал – жабдықтары моралдық және физикалық тозғаннан кейін, олар негізгі құралдарды лизингке алды. Жаңа құралдар арқылы кәсіпорын сапалы тауарларды, аз уақыт жұмысай отырып шығара алады,

«Алекс» ЖШСлизинг затын қаржылық лизингтік операция негізінде алды. Қаржылық операцияда жалдау төлемінің есебінен мүліктің амортизациялық төлемдері толық төленеді. Мұнда келісімді мерзімінен бұрын тоқтатуға болмайды, сондай – ақ мерзімдік төлемдер – сатып алу, жеткізу шығындарын және пайданы қамтиды. Бұл келісімде мерзімі біткенде, мүлікті жеңілдік бойынша немесе қалдық сомасы бойынша сатып алу қарастырылған.

Оперативті лизингке қарағанда қаржылық лизинг мүлік иесінің тәуекелін төмендетеді.

«Алекс» ЖШС-сі Халық Лизинг компаниясынан лизингке құрал – жабдықтарды алды. Бұл компанияны таңдау себебі онда қаржыландыру шарттары басқаларына қарағанда жеңілірек.

«Алекс» ЖШС 3,5 жылға 16 млн. теңгеге( 100000 доллар) құрал – жабдықтарды алды. Аванстық төлем құрал – жабдықтың жалпы сомасының 30%-ын құрайды,

16000000 * 30% = 4800000 теңге

Ол 4800 мың теңге болды. Яғни қалған жабдықтың құнын кәсіпорын 3,5 жыл ішінде төлеп бере алады.

Сыйақы мөлшері тұрақты валюталық эквивалентте 16%-ды құрайды, 

16000000 – 4800000 = 11200000 теңге

яғни есептеулер бойынша ол 11200 мың теңгеден ай сайын

11200000 * 16 / 100 = 700 мың теңге болып отыр. 

Сонымен жоғарыда «Алекс» ЖШС-ң экономикалық шаруашылық қызметін талдай келе, жаңа құрал – жабдықтар алынғаннан кейін кәсіпорынның жағдайы жақсарғанын байқауға болады, Мысалы, өткізілген өнімнен түскен табыс артты, себебі жаңа технологияларды қолдану арқылы өнімнің өзіндік құны төмендеді. Сонымен қатар шикізатқа, электроэнергетикаға кететін шығындар да төмендеді. Жаңа техниканы енгізгеннен кейін кәсіпорынға маманданған жұмысшылар, жоғары дәрежелі мамандар қажет болып, жұмысшылар саны да көбейді.

Жаңа техника кәсіпорынның тауар сапасын көтеруге мүмкіндік бере отырып, шығарған өнімдеріне халықаралық сертификат алды.

3. Кәсіпорынның қызметін дамытуда лизингтік операцияларды іске асырудың жетілдіру жолдары.

3.1 Лизингтік операцияларды жетілдіру бойынша ұсыныстар

Жалпы алғанда республикадағы өндіріс орындарының орта есеппен алғанда 60 - 80%-ның негізгі қорлары азып – тозып кеткен. 

Елімізде лизингтік қызметпен айналысушыларға мемлекет көптеп қолдау жасауда. Ол бір жағынан лизингтік компания өз қызметін жандандыру арқылы кәсіпкерлікті дамытуға, жұмысбастылық мәселелрін шешсе, екінщі жағынан лизинг беруші компаниялардың қызметін пайдалану арқылы еліміздің көптеген кәсіпорындары өз құрал – жабдықтарын жаңартуға және сол арқылы өз қызметін дамытуға мүмкіндік алды. 

Лизинг қатынасы дамыған және дамушы елдерде қолдану аясы кеңеюде. АҚШ және Еуропа елдерінде лизинг ең тиімді, жоғары икемді қаржы механизмі ретінде қарастырылады.

Лизингтің ең басты артықшылығы : лизинг ұсынатын компания кәсіпкерге пайдалануға берген мүліктің меншік құқығын қанағат тұтады.Сіздің шаруашылық жүргізу үшін құрал – жабдық сатып алуыңызға өндіріс жабдықтары қажет. Ал оны сатып алу үшін қаржы жетіспейді. Сіз лизинг компаниясына барасыз да, лизинг берушімен шартқа отырасыз, алатын жабдығыңыздың құнының 20 -30 %-ын төлеп, қалған құнын келісімді өсім пайызымен бірнеше жыл ішінде бірте – бірте төлеп құтыласыз. Есептесіп болғаннан кейін жабдық толығымен сіздің меншігіңізде болады.

Соңғы жылдары кәсіпкерлік лизингтің пайдасы мен артықшылықтарын түсіне бастады. Оған 2004 жылы – 291, ал 2005 жылы – 722 лизингтік келісім жасалғаны дәлел болып отыр. 

Бұдан бес жыл бұрын ауыл шаруашылығында лизинг агробизнестің ажырамас бөлігіне айналатындығын ешкім білмеген еді. «Казагрофинанстың» қолдауымен фермерлерге 4 %-ға дейінгі жылдық өсіммен 3 жылдан 7 жылға дейін ауыл шаруашылығ техникалары берілді. Бұл мәселелерді «Казагрофинанс» мемлекеттің қолдауы нәтижесінде жүзеге асырды. Бюджеттік көтермелеудің нәтижесінде республикамыздың 700 – ден астам шаруа қожалықтары 5,3 мыңнан астам агротехникаларға ие болды. 

2006 жылы республика бюджетінен лизинг бағдарламасы бойынша мал шаруашылығ кәсіпорындарына технологиялық жабдықтар сатып алуға 500 миллион теңге қаржы бөлінбек.ҚР ауыл шаруашылық Министірлігінің мал шаруашылығ департаментінің директоры Совет Сәтіғұлының хабарлауы бойынша 2005 жылы еліміздің ауыл шаруашылығы кәсіпорындары лизинг бағдарламасы бойынша 400 миллион теңгеге жуық қаржыға ауыл шаруашылығы техникаларын сатып алды. 

Соңғы жылдары осы бағдарламаны жүзеге асыру жолында бірқатар заңнамалық шаралар жүзеге асырылды. Айталық, «қаржылық лизинг» туралы ҚР заңына түзетулер енгізді, лизинг берушілер қосымша құн салығынан босатылады.

ҚР Үкіметі « Ауыл шаруашылығы өнімдерін өңдейтін кәсіпорындар үшін жабдықтарды лизингтік несиелеу» бағдарламасы бойынша заим беретін банктерді белгіледі. Олардың ішінде «Валют – Транзит» банкі мен «Казкоммерцбанк» бар. Бұл банктер конкурс шарттары бойынша ет өңдеу, майлы дақылдарды, тері өнімдері мен шикізатты өңдеуге 7 жылға 0,5 пайыз жылдық өсіммен лизинг несиелерін беретін болды.

Лизингтің артықшылықтарын шығыс қазақстандық фермерлер бағалай білді. Үкіметтің ауылды өркендетуге бөлген 3,4 млрд. теңге қаржысының 1,2 млн. теңгеден астамын олар лизинг арқылы ауыл шаруашылығы техникаларын сатып алуға жұмсады. Осы жобаны жүзеге асырудың алғашқы жылы олар не бары 10 млн. теңгенің көлемінде ауыл шаруашылығы техникаларын жаңартқан болса, биыл неғұрлым қымбат тұратын техникаларға тапсырыс берді. Төрт жылдың ішінде лизинг бойынша алынған техникалар боыйнша бірде – бір шағын түскен жоқ. «Казагрофинанстың» шығыс Қазақстан облысындағы филиалы да олардың өтініштерін ескере отырып, лизинг бойынша төлем мерзімін 8 жылға дейін ұзартты. Несиелік лизингтің пайыз өсімі 3 – 4 пайыз шамасында. Ал келесі жылдан бастап ауыл шаруашылығы қнімдерін өңдейтін жабдықтарға сұраныс ұлғаймақ. 

Қорытынды

Қорыта келегнде, Қазақстанда лизингтік нарықтың дамуын, лизингтік операциялардың жағдайын зеррй отырып, лизингтің өте маңызды екеніне көзіміз жетті. Әлемдік тәжірибеге сүйене отырып, лизингтің жалпы қаржылық қатынастардағы үлесінің басымдылығын көруімізге болады.

Бүгінгі таңда лизинг нарығында 20 жуық компания бар, олардың 15- і коммерциялық банктер болып табылады. Олар лизингтік нарықта белсенді қызмет жасауда. 

Халықаралық қаржылық корпорациясының көрсеткіштері бойынша 2004 жылы негізгі құралдарға жасалған инвестиция көлеміндегі лизингтің үлесі 0,3 пайыз болған. 2005 жылы бұл көрсеткіш 1 пайызға дейін өсіп, 85 млн. АҚШ долларын құраған. Ал осы жылы Халықаралық қаржы корпорациясының мамандарының айтуы бойынша бұл көрсеткіш 170 млн. АҚШ долларына дейін өседі деген болжам бар. 

Лизингтік қызметті пайдаланушы кәсіпкерлер осыған дейін пайыздық сыйақылардың жоғарылығы және лизинг мерзімінің тым ұзақтығы жайында айтып келеді. Қазақстан Республикасының «Қаржылық лизинг» туралы заңына 2004 жылы 10- наурызда жасалған толықтырулар мен өзгерістер лизинг алушының да, лизинг берушінің де қажетін біршама қанағаттандырады. 

Лизинке әр түрлі салықтық жеңілдіктер жасалған. Лизинг беруші мен импортталған негізгі құрал мүліктері қаржы лизингі үшін және оны лизинг алушыға жалға беру, қосымша құн салығынан босатылады. Лизинг алушы өзіне қажетті құрал – жабдықтарды біршама арзан бағамен импорттауға мүмкіндік алады. Тікелей өзі импорт жасайтын болса, онда қосымша құн салығы қосылады. Сондай – ақ сыйақы бойынша да қосымша құн салығынан босатылады.

Менің ойымша, лизингтің қазіргі уақыттағы Қазақстанда дамуы көптеген кәсіпорындар мен ауылшаруашылықтарына үлкен үлесін тигізуде. Лизинг алу арқылы олар өз техникаларын жаңарта отырып, сапалы өнімді өндіруге аз уақыт жұмысап, жоғары пайда таба алады. 

Біздің лизингтік операциялардың даму жағдайы шетел инвестицияларын қызықтырып отыр. 

Қазіргі кездегі лизингтік операциялар халқаралық стандарттарға сай жүргізіліп жатқандықтан, бірнеше жыл ішінде біз барлық құрал –жабдықтарымызды жаңарта алар едік,ал бұл қазіргі кезеде біз үшін өте маңызды мәселе. Себебі БТО-ға өту үшін бізге әлемдік нарыққа сапалы, бәсекеге қабілетті отандық өнімдер шығара алуымызға көмектеседі.
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